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CM Comercio

Ciclo formativo de grao medio Titulo LOXSE

Perfil profesional Duracién
1.400 horas
Que se aprende = Executar os plans de actuacion establecidos para a comercializacion de produtos e/ou servizos

afacer? nas mellores condicions de calidade, tempo, lugar e prezo, e administrar e xestionar un peque-
no establecemento comercial.

En que dmbitos = Almacenamento, distribucion, vendas, atencion ao publico e clientes, e animacion do estable-
se traballa? ' cemento comercial.

Que ocupacions = Comerciante, empregado de reposicion, dependente en xeral e de oficio, encargado de tenda,
se desempefian? | vendedor técnico, representante comercial, xefe de caixa, empregado de atencion ao cliente,
almacenista e empregado de axencias comerciais.

Cales son os = Na seguinte taboa figuran os modulos profesionais que compofien este ciclo formativo, xunto
modulos deste | co seu codigo, a sta duracion e coa informacion do curso no que se imparten.

iclo?
Ml Corio | Codigo | Modulos profesionais | Horas |

1° CM0084 | Administracion e xestion dun pequeno establecemento comercial 130
1° CMO0085 = Animacion do punto de venda 160
1° CMO0086 | Aplicacions informaticas de propdsito xeral 110
1° CMOFOL | Formacion e orientacion laboral 55
1° CMHC70 | Horas & disposicion do centro 70
1° CMO0088 | Lingua estranxeira (inglés) 110
1° CMO0089 | Operacions de almacenaxe 110
1° CMO0090 = Operacions de venda 160
1° CMORET | Relaciéns no equipo de traballo 55
2° CMO0087 | Formacion en centros de traballo 440

Que titulo se | Técnico en comercio.
obtén?



CS Comercio internacional

Ciclo formativo de grao superior Titulo LOXSE

Que se aprende
a facer?

En que ambitos
se traballa?

Que ocupacions
se desempefian?

Cales son os
modulos deste
ciclo?

Que titulo se
obtén?

Perfil profesional Duracién
2.000 horas

Xestionar os plans de actuacion relacionados coas operacions de compravenda, almacenamen-
to, distribucion e financiamento no ambito internacional, de acordo con obxectivos e
procedementos establecidos.

Compras, vendas, almacenaxes, distribucion e administracion.

Técnico en comercio exterior, operacions exteriores (banca), loxistica, administracién do co-
mercio internacional, transporte internacional, compras, vendas, marketing internacional e
almacenaxe de produtos.

Na seguinte taboa figuran os médulos profesionais que compofien este ciclo formativo, xunto
co seu cddigo, a stia duracion e coa informacion do curso no que se imparten.

mmm

CS0086 = Almacenaxe de produtos 130
1° (S0087 = Aplicacions informaticas de propésito xeral 110
1° CS0089 = Financiamento internacional 160
1° CSHC55 | Horas a disposicion do centro 55
1° CS0099 | Lingua estranxeira en comercio internacional (inglés) 160
1° CS0101 = Marketing internacional 215
1° CS0113 ' Segunda lingua estranxeira 130
2° CSOFOL  Formacion e orientacion laboral 55
2° CS0091 | Formacion en centros de traballo 380
2° CS0103 | Medios de pagamento internacionais 90
2° CS0104 | Negociacion internacional 110
2° CS0109 ' Proxecto integrado 90
2° CS0114 | Transporte internacional de mercadorias 130
2° CS0115  Xestion administrativa do comercio internacional 185

Técnico superior en comercio internacional.



CS Xestion comercial e marketing

Ciclo formativo de grao superior Titulo LOXSE

Que se aprende
a facer?

En que ambitos
se traballa?

Que ocupacions
se desempefian?

Cales son os
maodulos deste
ciclo?

Que titulo se
obtén?

Perfil profesional Duracién
1.400 horas

Obter e/ou elaborar a informacion referida ao mercado, produto, servizo, prezo, distribucion e

comunicacion, xestionar os plans de actuacion correspondentes as compras, loxistica e venda

de produtos e/ou servizos e supervisar a sta realizacion de conformidade coas instrucions
recibidas e a lexislacion vixente.

Investigacion comercial, compras, vendas, marketing e loxistica comercial.

Axudante do xefe de produto, técnico de compra, técnico de venda, técnico de novas instala-
cions, “merchandiser”, encargado de almacén, axudante do xefe de loxistica, coordinador xefe
de grupo de representantes, xefe de vendas, técnico de marketing e técnico en traballos de
campo de investigacion comercial.

Na seguinte taboa figuran os médulos profesionais que compofien este ciclo formativo, xunto
co seu cddigo, a stia duracion e coa informacion do curso no que se imparten.

mmm

CS0087 | Aplicacions informaticas de propésito xeral 110
1° CSOFOL | Formacion e orientacion laboral 55
1° CSHC75 | Horas a disposicion do centro 75
1° CS0097  Investigacion comercial 80
1° CS0098 | Lingua estranxeira (inglés) 130
1° CS0100 | Loxistica comercial 130
1° CS0102 | Marketing no punto de venda 80
1° CS0108 | Politicas de marketing 110
1° CS0110 | Proxecto integrado 80
1° CS0117 | Xestion da compravenda 110
2° CS0092 | Formacién en centros de traballo 440

Técnico superior en xestion comercial e marketing.



CS Transporte e loxistica

Que se aprende
a facer?

En que dmbitos
se traballa?

Que ocupacions
se desempefian?

Cales son os
madulos deste
ciclo?

Que titulo se
obtén?

Perfil profesional Duracién

A competencia xeral deste titulo consiste en organizar, xestionar e controlar as operacions do
transporte de mercadorias e de viaxeiros no ambito nacional e internacional, e en planificar e
xestionar as actividades loxisticas dunha empresa, de acordo coa normativa e cos obxectivos
establecidos pola direccion da empresa, no marco da calidade, a seguridade e o respecto
ambiental.

As persoas que obtefian este titulo han exercer a sta actividade en empresas do sector do
transporte e a loxistica, por conta propia ou por conta allea, realizando funciéns de planifica-
cion, organizacion, xestion e comercializacion do servizo de transporte e/ou de loxistica.

Xefe de trafico de empresas de transporte de viaxeiros por estrada, en actividades de transpor-
te e en actividades de transporte combinado; xefe de operacidns, de estacion de autobuses, de
circulacion, de almacén, de administracion en transporte terrestre, aéreo, maritimo e multimo-
dal; xerente da empresa de transporte; inspector de transporte de viaxeiros por estrada; xestor
de transporte por estrada; administrativo de servizo de transporte por estrada; axente de trans-
portes e de carga; comercial de servizos de transporte; operador de transporte porta a porta e
loxistico; transitario; consignatario de buques; técnico en loxistica do transporte e en loxistica
inversa; coordinador loxistico.

Na seguinte taboa figuran os modulos profesionais que compofien este ciclo formativo, xunto
co seu cddigo, a stia duracion e coa informacion do curso no que se imparten.

1° MP0624 = Comercializacion do transporte e a loxistica 132
1° MP0631 = Formacion e orientacion laboral 107
1° MP0179 ' Inglés 160
1° MP0622 = Transporte internacional de mercadorias 187
1° MP0627 = Xestion administrativa do comercio internacional 187
1° MP0623 = Xestion econdmica e financeira da empresa 187
2° MP0632 | Formacion en centros de traballo 384
2° MP0625 = Loxistica de almacenamento 123
2° MP0626 = Loxistica de aprovisionamento 105
2° MP0629 = Organizacion do transporte de mercadorias 140
2° MP0628 = Organizacion do transporte de viaxeros 87
2° MP0630 = Proxecto de transporte e loxistica 26
2° MP0621 = Xestion administrativa do transporte e a loxistica 175

Nota. Os médulos en negra estan asociados a algunha unidade de competencia, conforme as taboas seguintes.

Técnico superior en transporte e loxistica.



Que unidades de ' A taboa seguinte reflicte, na columna da dereita, as unidades de competencia que se acredita-
competencia se | ran se se superan os modulos profesionais deste ciclo formativo que se relacionan na columna
acreditan? | da esquerda.

MP0623

MP0179

MP0624

MP0629

MP0628

MP0621

MP0626

MP0625

MP0627

MP0622

Xestion econdmica e financeira da
empresa.

Inglés.

Comercializacion do transporte e a
loxistica.

Organizacion do transporte de
mercadorias.

Organizacion do transporte de
viaxeros.

Xestion administrativa do transporte e
a loxistica.

Loxistica de aprovisionamento.

Loxistica de almacenamento.

Xestion administrativa do comercio
internacional.

Transporte internacional de
mercadorias.

UC2183_3

UC1006_2

UC2182_3

uC2184_3

UC0247_3

UC0248_3

UC2059_3

UC2060_3

UC2061_3

UC1003_3

uc1004_3

uc1014_3

uc1015_2

Uco242_3

uc1013_3

Xestionar a actividade
econdmico-financeira do transporte
por estrada.

Comunicarse en inglés cun nivel de
usuario independente, nas relacions
e nas actividades de loxistica e
transporte internacional.
Comercializar servizos de transporte
por estrada.

Xestionar as relacions coa clientela
e 0 seguimento de operacions de
transporte por estrada.

Organizar e controlar a actividade
do departamento de trafico ou
explotacion nas empresas que
realicen transporte de mercadorias
por estrada.

Planificar e xestionar as operacions
do trafico ou a explotacion nas
empresas que realicen transporte de
mercadorias por estrada.

Establecer e organizar plans de
transporte de persoas viaxeiras por
estrada.

Xestionar e supervisar as operacions
de transporte de persoas viaxeiras
por estrada.

Realizar a xestion administrativa e
documental de operacions de
transporte por estrada.

Colaborar na elaboracion do plan
de aprovisionamento.

Realizar o seguimento e o control
do programa de aprovisionamento.
Organizar o almacén de acordo cos
criterios e os niveis de actividade
previstos.

Xestionar e coordinar as operacions
do almacén.

Realizar e controlar a xestion
administrativa nas operacions de
importacion e exportacion, e/ou
introducion e expedicion de
mercadorias.

Organizar, xestionar e controlar as
operacions de transporte de longa
distancia.



Que modulos | A taboa seguinte detalla, na columna da esquerda, as unidades de competencia que deben
profesionais se = acreditarse para que se poidan validar os médulos profesionais deste ciclo formativo que figu-
ran na columna da dereita.

validan?

UC2182_3 Comercializar servizos de transporte  MP0624 Comercializacion do transporte e a

UC2184_3

UC0247_3

UC0248_3

UC2059_3

UC2060_3

UC1003_3

UuC1004_3

uc1014_3

UC1015_2

Uc0242_3

uc1013_3

UC2061_3

UC2183_3

por estrada.

Xestionar as relacions coa clientela
e 0 seguimento de operacions de
transporte por estrada.

Organizar e controlar a actividade
do departamento de tréfico ou
explotacion nas empresas que
realicen transporte de mercadorias
por estrada.

Planificar e xestionar as operacions
do trafico ou a explotacion nas
empresas que realicen transporte de
mercadorias por estrada.

Establecer e organizar plans de
transporte de persoas viaxeiras por
estrada.

Xestionar e supervisar as operacions
de transporte de persoas viaxeiras
por estrada.

Colaborar na elaboracién do plan de
aprovisionamento.

Realizar o seguimento e o control do
programa de aprovisionamento.

Organizar o almacén de acordo cos
criterios e os niveis de actividade
previstos.

Xestionar e coordinar as operacions
do almacén.

Realizar e controlar a xestion
administrativa nas operacions de
importacion e exportacion, e/ou
introducion e expedicion de
mercadorias.

Organizar, xestionar e controlar as
operacions de transporte de longa
distancia.

Realizar a xestion administrativa e
documental de operacions de
transporte por estrada.

Xestionar a actividade
econdmico-financeira do transporte
por estrada.

loxistica.

MP0629 Organizacion do transporte de

MP0628

MP0626

MP0625

MP0627

MP0622

MP0621

MP0623

mercadorfas.

Organizacion do transporte de
viaxeros.

Loxistica de aprovisionamento.

Loxistica de almacenamento.

Xestion administrativa do comercio
internacional.

Transporte internacional de
mercadorfas.

Xestion administrativa do transporte e
a loxistica.

Xestion econdmica e financeira da
empresa.






CS Marketing e publicidade

Que se aprende
a facer?

En que ambitos
se traballa?

Que ocupacions
se desempefian?

Cales son os
madulos deste
ciclo?

Que titulo se
obtén?

Perfil profesional Duracién

A competencia xeral deste titulo consiste en definir e efectuar o seguimento das politicas de
marketing baseadas en estudos comerciais, e en promocionar e publicitar os produtos e/ou ser-
vizos nos medios e nos soportes de comunicacion axeitados, elaborando os materiais
publipromocionais necesarios.

As persoas que obtefian este titulo han exercer a sta actividade en empresas publicas e priva-
das de calquera sector produtivo, nomeadamente no sector do comercio e marketing, realizan-
do funciéns de planificacion, organizacion e xestion de actividades de marketing, investigacion
comercial, publicidade e relacions publicas.Tratase de persoas por conta propia que xestionan
a slia empresa realizando actividades de comunicacion e de publicidade e eventos, ou de traba-
lladores e traballadoras por conta allea que exercen a sta actividade nos departamentos de
marketing, comunicacion e gabinetes de prensa e comunicacion de calquera empresa ou
organizacion, no ambito publico e privado.

Asistente do xefe de produto; técnico de marketing; técnico en publicidade; técnico en rela-
cions publicas; organizador de eventos de marketing e comunicacion; auxiliar de medios en
empresas de publicidade; controlador de cursaxe ou emisién en medios de comunicacion; téc-
nico en estudos de mercado e opinion publica; técnico en traballos de campo; inspector de per-
soal enquisador; axente de enquisas e censos; codificador de datos para as investigacions de
mercados.

Na seguinte taboa figuran os mddulos profesionais que compoiien este ciclo formativo, xunto
co seu cddigo, a stia duracion e coa informacién do curso no que se imparten.

1° MP1014 = Formacion e orientacion laboral 107
1° MP0179  Inglés 160
1° MP1010 = Investigacion comercial 132
1° MP0931 = Marketing dixital 187
1° MP0930  Politicas de marketing 187
1° MP0623 = Xestion econémica e financeira da empresa 187
2° MP1110 = Atencion a clientela e as persoas consumidoras e 87
usuarias
2° MP1007 = Deseiio e elaboracion de material de comunicacion 141
2° MP1013 ' Formacion en centros de traballo 384
2° MP1109 = Lanzamento de produtos e servizos 105
2° MP1008 = Medios e soportes de comunicacion 87
2° MP1012 = Proxecto de marketing e publicidade 26
2° MP1009 = Relacions publicas e organizacion de eventos de 105
marketing
2° MP1011 | Traballo de campo na investigacion comercial 105

Nota. Os modulos en negra estan asociados a algunha unidade de competencia, conforme as taboas seguintes.

Técnico superior en comercio e marketing.



Que unidades de ' A taboa seguinte reflicte, na columna da dereita, as unidades de competencia que se acredita-
competencia se | ran se se superan os modulos profesionais deste ciclo formativo que se relacionan na columna
acreditan? | da esquerda.

MP0930

MP0623

MP1007

MP1008

MP1009

MP1010

MP1011

MP1109

MP1110

Politicas de marketing.

Xestion econdmica e financeira da
empresa.

Desefio e elaboracién de material de
comunicacion.

Medios e soportes de comunicacion.

Relaciéns publicas e organizacion de
eventos de marketing.

Investigacion comercial.

Traballo de campo na investigacion
comercial.

Lanzamento de produtos e servizos.

Atencion a clientela e as persoas
consumidoras e usuarias.

UC2185_3

UC2183_3

UC2189_3

UC2188_3

UC2187_3

UC0993_3

UC0997_3

uc0994_3

UC0995_2

UC2186_3

UC0241_2

UC0245_3

Asistir na definicion e no
seguimento das politicas e do plan
de marketing.

Xestionar a actividade
econdmico-financeira do transporte
por estrada.

Elaborar e difundir, en diferentes
soportes, materiais sinxelos e
autoeditables, publipromocionais e
informativos.

Asistir na organizacion e no
seguimento do plan de medios e
soportes establecido.

Organizar e xestionar eventos de
marketing e comunicacion,
seguindo o protocolo e criterios
establecidos.

Preparar a informacion e
instrumentos necesarios para a
investigacion de mercados.
Colaborar na anélise e na obtencion
de conclusions a partir da
investigacion de mercados.
Organizar e controlar a actividade
das persoas enquisadoras.

Realizar enquisas e/ou entrevistas
utilizando as técnicas e
procedementos establecidos.
Xestionar o lanzamento e a
implantacion de produtos e servizos
no mercado.

Executar as accions do servizo de
atencion a clientela e persoas
consumidoras e usuarias.

Xestionar as queixas e reclamacions
da clientela e das persoas
consumidoras ou usuarias.



Que mddulos
profesionais se
validan?

A taboa seguinte detalla, na columna da esquerda, as unidades de competencia que deben
acreditarse para que se poidan validar os mddulos profesionais deste ciclo formativo que figu-
ran na columna da dereita.

UC2185_3 Asistir na definicién e no MP0930 Politicas de marketing.
seguimento das politicas e do plan
de marketing.

UC2183_3 Xestionar a actividade MP0623 Xestion econdmica e financeira da
econdmico-financeira do transporte empresa.
por estrada.

UC2189_3 Elaborar e difundir, en diferentes MP1007 Desefio e elaboracion de material de .
soportes, materiais sinxelos e
autoeditables, publipromocionais e
informativos.

UC2188_3 Asistir na organizacion e no MP1008 Medios e soportes de comunicacion.
seguimento do plan de medios e
soportes establecido.

UC2187_3 Organizar e xestionar eventos de MP1009 Relaciéns publicas e organizacion de

marketing e comunicacion, seguindo eventos de marketing.
o protocolo e criterios establecidos.
UC0993_3 Preparar a informacion e MP1010 Investigacion comercial.

instrumentos necesarios para a
investigacion de mercados.
UC0997_3 Colaborar na anélise e na obtencion
de conclusions a partir da
investigacion de mercados.
UC0994_3 Organizar e controlar a actividade  MP1011 Traballo de campo na investigacion
das persoas enquisadoras. comercial.
UC0995_2 Realizar enquisas e/ou entrevistas
utilizando as técnicas e
procedementos establecidos.

UC2186_3 Xestionar o lanzamento e a MP1109 Lanzamento de produtos e servizos.
implantacion de produtos e servizos
no mercado.

UC0241_2 Executar as accions do servizode ~ MP1110 Atencion & clientela e &s persoas
atencion a clientela e persoas consumidoras e usuarias.

consumidoras e usuarias.
UC0245_3 Xestionar as queixas e reclamacions

da clientela e das persoas

consumidoras ou usuarias.

Nota. 0 médulo profesional MP0931: marketing dixital validarase cando se tefian acreditadas todas as unida-
des de competencia que se incltien no titulo.



Oferta de ensinanzas

S e oot | G |

Réxime de adultosa  ZSCOMO1 | Transporte e loxistica
distancia
Réxime de adultos ZSCOMO1  Transporte e loxistica
presencial
CSCOMO04 ' Mérketing e publicidade
. o CS06002 | Xestion comercial e mérketing
Réxime ordinario CS06001 | Comercio internacional
CM06001 ' Comercio

o o] e

A Coruiia
Arziia
Betanzos
Carballo
Cedeira
Corufia, A

Ferrol

Negreira

Noia

Santiago de Compostela
Lugo

Foz

Lugo

Ourense

Ourense

Pontevedra
Caldas de Reis
Marin
Pontevedra
Porrifio, O
Redondela
Silleda

Tui

Vigo

Vilagarcia de Arousa

15020313
15001136
15002581
15026376
15005257
15004794
15004356
15006778
15026391
15010769
15026753

27020562
27006528

32016765
32008914

36000417
36015159
36018677
36019529
36018033
36020350
36014544
36011579
36010794
36016723
36019669

EFAG El Pifieiral

|ES Francisco Aguiar

IES Alfredo Braiias

IES Punta Candieira

|ES Ramén Menéndez Pidal
CPR Fogar de Santa Margarida
CPR Nebrija Torre de Hércules
CIFP Rodolfo Ucha Pifieiro

IES Xulian Magarifios

CPR Plurilingtie Maria Assumpta
IES A Pontepedrifia

IES de Foz
CIFP As Mercedes

CIFP Portovello
CPR Santo Cristo

CPR San Fermin

IES Chan do Monte

IES Luis Seoane

IES Ribeira do Louro

CPR Plurilingtie Vigo

IES Pintor Colmeiro

IES Indalecio Pérez Tizén

IES A Guia

CPR Fillas de Maria Inmaculada
CPR Mendifio

IES Armando Cotarelo Valledor




Informacion

Arzlia
Betanzos
Carballo
Cedeira
Corufia, A

Ferrol

Negreira

Noia

Santiago de Compostela

Foz
Lugo

Ourense

Caldas de Reis
Marin
Pontevedra
Porrifio, O
Redondela
Silleda

Tui

Vigo

Vilagarcia de Arousa

15020313
15001136
15002581
15026376
15005257
15004794
15004356
15006778
15026391
15010769
15026753

27020562
27006528

32016765
32008914

36000417
36015159
36018677
36019529
36018033
36020350
36014544
36011579
36010794
36016723
36019669

EFAG El Pifeiral

IES Francisco Aguiar

IES Alfredo Branas

IES Punta Candieira

IES Ramon Menéndez Pidal
CPR Fogar de Santa Margarida
CPR Nebrija Torre de Hércules
CIFP Rodolfo Ucha Pifieiro

IES Xulian Magarifios

CPR Plurilinglie Maria Assumpta
IES A Pontepedriiia

IES de Foz
CIFP As Mercedes

CIFP Portovello
CPR Santo Cristo

CPR San Fermin

IES Chan do Monte

IES Luis Seoane

IES Ribeira do Louro

CPR Plurilingtie Vigo

IES Pintor Colmeiro

IES Indalecio Pérez Tizon

IES A Guia

CPR Fillas de Maria Inmaculada
CPR Mendifio

IES Armando Cotarelo Valledor

981500580
981772451
981700911
981481202
981203000
981251090
981259006
981321565
981885349
981820500
981530455

982141544
982221212

988232649
988220588

986540075
986883305
986857700
986333956
986400762
986580904
986600926
986375111
986423988
986293444
986512311

efag.elpineiral@
ies.francisco.aguiar@
ies.alfredo.branas@
ies.puntacandieira@
ies.menendez.pidal@
cpr.fogar.santamargarida@
cpr.nebrija@
cifp.rodolfo.ucha@
ies.xulian.magarinos@
cpr.maria.assumpta@
ies.pontepedrina@

ies.foz@

ies.asmercedes@

cifp.portovello@
cpr.santocristo@

cpr.sanfermin.caldas@
ies.chan.monte@
ies.|uis.seoane@
ies.ribeira.louro@

cpr.vigo@
ies.pintor.colmeiro@
ies.indaleciopereztizon@
ies.guia@
cpr.hijasdemaria.inmaculada@
cpr.mendino@

ies.cotarelo.vilagarcia@

Nota. Ao enderezo electrénico débese engadir edu.xunta.es. Mais informacion sobre os centros educativos: enderezo postal, enderezo web ou datos de
xeolocalizacion en www.edu.xunta.es/webcentros
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_Onde informarse

\ |Departamentos de orientacién dos centros educativos

Conselleria de Cultura, Educacion e Ordenaciéon Univegsitaria
Direccién Xeral de Educacion, Formacién Profesional e Innovacién Edu

Edificio”Administrativo de San Caetano
SANTIAGO DE COMPOSTELA

Teléfonos 981,544 400 - 981 544 376 4
dxefpie@edu.xunta.es Www.edu.

FONDO SOCIAL EUROPEO
“O FSE inviste no ted futuro”
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